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¿Por qué economía? 
 

 

Por la condición humana de ser: 

 

 FALIBLES: al no ser perfectos no podemos satisfacer todas nuestras necesidades, 

lo cual da origen a la escasez. 

 

 DIFERENTES (NO SOMOS IGUALES): por no ser todos iguales podemos 

mejorar el estado de escasez. Lo manifestamos al dedicarnos cada uno de nosotros a 

producir lo que mejor sabemos hacer, e intercambiar nuestros excedentes con los de 

nuestros prójimos. 

Así, el mérito económico de cada uno es valorado por nuestro prójimo, como nosotros 

valoramos el de ellos, dando origen a la solidaridad económica más perfecta, factible 

de alcanzar. 

Sí, la teoría económica brinda las herramientas para lograr la mejor combinación 

factible entre mérito y solidaridad. Resolviendo el tema que se ha creído siempre estaba 

en manos de la ética, moral, religión, filosofía, política,…  

 

Así, la condición humana es el marco de las normas que guían nuestra vida económica en 

sociedad. Dentro de ese marco debemos conocer cuáles son las reglas del juego económico 

para alcanzar el mejor estado posible, individual y colectivo. Para ello está la ciencia 

económica. 
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¿Por qué la educación económica? 
 

 

 

Para nuestro éxito económico personal 
 

Por lo que vimos, la clave es producir riqueza que necesite nuestro prójimo, la cual nos 

proveerá de las que ellos producen y nosotros necesitamos. 

 

Para el éxito económico de todos 

 

Si todos actuamos como lo debemos hacer nosotros, el beneficio es de cada uno, sabiendo 

que los “cada uno” conformamos la sociedad. No existe sociedad sin los cada uno. 

 

Para comprender las políticas económicas 
 

La Educación Económica te capacitará para elegir y juzgar a tus representantes 

(presidente, diputados, senadores, intendentes, concejales, etc.). 

Al final de Educación Económica estarás en condiciones de evaluar el nivel económico de 

tu país (si es desarrollado o subdesarrollado, y por qué). Es decir, con Educación Económica 

sabrás cómo y por qué tu país está como está, y lo que se debería hacer para mejorar, lo cual 

te indica a su vez lo que no se debe hacer. 

Nuestro país, económicamente está como está porque somos como somos: con educación 

económica estaremos mejor, y sin ella peor. 
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Una buena teoría debe explicar la realidad 
  

 

 

 

 Una buena teoría explica la realidad. 

 

 La realidad se comprende con una buena teoría. 

 

 

 

Así, el decir popular “eso es pura teoría” sólo puede significar dos cosas: 

 

 Que despreciamos la teoría, con lo cual estamos más cerca de la condición de 

animal que la de ser humano. Por ejemplo: la falta de educación económica lleva a 

la violencia cotidiana, en lugar de primar el espíritu solidario valorado por tu 

prójimo. 

 

 Que la teoría sea mala porque no explica la realidad. 

 

Cualquiera de las dos circunstancias nos indica el primer paso para la educación 

económica: identificar con facilidad las condiciones de una buena teoría económica. 
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¿Cómo identificar una buena teoría? 
 

 

Una buena teoría tiene 

 

 

Pocos ELEMENTOS y pocas LEYES. 

 

 

 

Esas dos condiciones implican que una buena teoría debe ser sencilla, cuando cuesta 

explicarlas-entenderlas es porque el que pretende  hacerlo no las conoce, o la teoría no es 

buena.  

En una ciencia como la economía, por ser la ciencia humana social por excelencia, es más 

importante cumplir con esos requisitos, ya que TODOS DEBEMOS CONOCERLOS. 

Distinto es el caso de las ciencias no sociales: son muy pocos los que saben de física (con 

conocer la ley de gravedad es suficiente para evitar que un piano nos caiga sobre la cabeza). 

En Economía necesitamos conocer sólo dos leyes de “gravedad” económica, que nos 

permitan comprender el comportamiento de un solo elemento. 

Conocer esas dos leyes económicas nos permitirá alcanzar un nivel de Educación 

Económica que necesitamos para poder hacer realidad el: cada uno y todos mejor. A su vez, 

sabrás los motivos y consecuencias de violarlas, individual y colectivamente (podremos 

advertir porqué nuestra economía individual, y del país, está como está). 
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Elementos de la economía 
 

 

Los elementos de la economía son los 

 

 

 

Bienes económicos: cosas útiles y escasas. 

 

 

 

Que una cosa sea útil a las necesidades humanas es el primer requisito para postularla 

candidata a bien económico. PERO, hay cosas útiles que no son bienes económicos, como es 

el caso del aire. 

La cosa útil se convierte en bien económico si es escasa. Es decir, si la utilidad de la 

cantidad disponible es inferior a la que satisface la necesidad. 

Conocido el elemento de la economía, amén de la presencia del ser humano, pasamos a 

estudiar las relaciones entre las cantidades disponibles con las que se necesitan. Todo lo cual 

nos lleva a estudiar las leyes que guían el comportamiento humano en relación al elemento 

bien económico. 

PERO, si bien hemos hablado de cantidades de bienes económicos, no es precisamente eso 

lo que considera el ser humano al momento de guiar sus acciones económicas, sino el valor 

que le asigna a esas cantidades. 

Es importante destacar que la condición de útil de una cosa implica que esté disponible 

para el ser humano. Es decir, una cosa no disponible no es útil al ser humano. Hay infinidad 

de cosas útiles y escasas a las cuales el ser humano no tiene acceso: sea por falta de 

conocimiento, ubicación, dificultad de acceso, etc. 
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Riqueza 
 

 

 

Valor que asignamos a los bienes económicos. 

 

Se llama teoría del valor subjetivo, versus la desacertada 

teoría del valor objetivo (para la cual no es necesario el ser 

humano, dado que las cosas tendrían valor por sí mismas ¿?). 

 

 

 

En tanto una buena teoría económica tiene que explicar la economía humana, es 

fundamental considerar al ser humano como el epicentro de toda la economía. Es el ser 

humano el que asigna valor a los bienes económicos, ellos no tienen valor sin su presencia. 

Por ello la economía es la ciencia más indicada para hablar de valores (más que la religión, 

ética, moral, política, justicia, etc.). 

BUENO, BUENO… al final de este curso de Educación Económica podrás advertir que 

las instituciones económicas vigentes están fundamentadas en la desacertada teoría del valor 

objetivo. Motivo por el cual las crisis económicas son inevitables y recurrentes, así como es 

de permanente la disputa por la propiedad de la riqueza. Se suele decir que las CRISIS de la 

humanidad tienen origen en la pérdida de los valores humanos, pues la teoría del valor 

objetivo no tiene valores humanos, ya que las cosas tendrían valor por sí mismas. 
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Propiedad de la riqueza 
 

 

 

No existe riqueza sin propietario ni propietario sin riqueza. 

 

Riqueza ↔ Propietario 

 

 

 

Este axioma es la expresión o consagración formal de la teoría del valor subjetivo, en 

tanto excluye toda posibilidad de que las cosas tengan valor por sí mismas (“valor objetivo”). 

Es el propietario el que le asigna valor a los bienes económicos. 

La propiedad puede ser de un solo ser humano o compartida en sociedad, así como ser 

cedida en préstamo a terceros, alquilada, etc. 
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Utilidad 
 

 

Dimensión que damos al valor. 

 

 

 

Es como la dimensión distancia para medir largo, ancho y alto. 

Hasta aquí tenemos entonces: ser humano que posee bienes económicos, que percibe 

como riqueza conforme el valor que les asigna, lo cual hace de acuerdo a la dimensión del 

valor, la  utilidad. 

Hemos establecido con claridad que la economía no trata de cosas, la economía trata 

de valores, los cuales se dimensionan en función de la utilidad que nos brindan. A su vez, 

sabemos que somos diferentes unos de otros, así como uno mismo en momentos distintos, lo 

cual garantiza que valoremos distinto unos de otros y nosotros mismos en distintos momentos. 

El descubrimiento de la UTILIDAD como dimensión del valor es de relevancia 

extrema. Ello nos permite comparar manzanas y peras, así como comparar la posesión de 

pocas o muchas manzanas. Es decir: 

 

 

 

La dimensión utilidad nos permite comparar peras con manzanas, 

así como comparar el valor de poseer una o diez manzanas. 

 

 

 

Mediante la dimensión utilidad podemos advertir que la riqueza puede estar 

representada por infinidad de bienes económicos distintos, y dentro de cada uno de ellos 

por cantidades distintas. Así: 

 

 

 

Un auto vale menos que diez autos, pero un auto vale más que diez 

manzanas. 

 

 

Mediante la utilidad podremos comprender todo el proceso económico: cómo se 

genera y distribuye la riqueza; las funciones del: trabajo, empresario, capital,… Es decir, 

tendremos Educación Económica. 

Veamos cómo influye el ser diferentes, en función del valor que les damos a las cosas. 
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Valoramos diferente por ser diferentes 
 

 

 

 Dos billetes de igual denominación son iguales: 

 

$100 = $100 

 

 Un billete de $100 en manos de Pedro tiene diferente valor que 

en manos de Ricardo: 

 

$100P  ≠  $100R 

 

 Un billete de $100 en poder de Pedro el Pobre posee mayor, 

valor relativo a su riqueza, que el mismo billete de $100 en 

manos de Ricardo el Rico, relativo a la suya: 

  

$100PP  ˃  $100RR 

 

 Un billete de $100 en poder de Pedro el joven (Pj), tiene 

diferente valor que el de Pedro el anciano (Pa): 

 

$100Pj  ≠  $100Pa 
 

 

 

 

Con los ejemplos precedentes queda en claro cómo la vida diaria nos ratifica que el valor 

es subjetivo, es de cada uno que valora, no es de la cosa en sí, lo cual implicaría que valen lo 

mismo para todos siempre. Las valoraciones son diferentes entre seres humanos, y las del 

mismo ser humano en diferentes tiempos. 

El nivel de educación económica que hemos adquirido hasta aquí nos permite advertir que 

todas las decisiones económicas de un funcionario público las hace en función de suponer 

que $100 = $100, porque es imposible que esté informado de las infinitas valoraciones sobre 

infinita cantidad de bienes económicos que realizan millones de personas… 

PERO, este mundo de infinidades se comprende con sólo dos leyes económicas. Es la 

enorme responsabilidad de una buena teoría económica: explicar infinidad de 

acontecimientos en forma sencilla. 
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LEY DE LA RIQUEZA 
 

 

 

 

Una unidad más de riqueza agrega menor valor que la 

anterior. 
 

 

 

Que me permito catalogarla como LA PRIMERA LEY DE LA ECONOMÍA. 

También se la suele denominar ley de utilidad marginal decreciente de la riqueza, pero 

referida a un sólo bien económico. Nuestra definición refiere a toda manifestación de riqueza, 

por ejemplo: le damos mayor valor a la primera manzana que a la segunda, pero podríamos 

valorar más a la primera pera que a la segunda manzana. 

Como era de esperar, la ley de la riqueza se define en función de la dimensión del valor, la 

utilidad. 

De la ley de la riqueza surge que: 

 

 

 

Una unidad más de riqueza aumenta la riqueza 

acumulada. 
 

 

 

Podemos resumir así la: 

 

 

LEY DE LA RIQUEZA 

 

 

La riqueza se comporta con una: 

 

 Utilidad marginal decreciente. 

 

 Utilidad acumulada creciente. 
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Veamos una sencilla tabla que explican el origen y las consecuencias del aumento de la 

riqueza:  

Aumento de la riqueza 

 

 

Cantidad 

↑q 

Utilidad 

Unitaria 

↓U 
Acumulada 

↑W 
1 10,000 10,000 

2 5,000 15,000 

3 3,333 18,333 

4 2,500 20,833 

5 2,000 22,033 

6 1,667 23,700 

7 1,429 25,129 

8 1,250 26,379 

9 1,111 27,490 

10 1,000 28,490 

 

 

Vemos que conforme aumenta la cantidad de bienes económicos (↑q) baja la utilidad 

unitaria que incorpora cada unidad (↓U), pero sube la utilidad acumulada (↑W). 

Veamos las representaciones gráficas de las dos consecuencias de la ley de la riqueza: 

 

 

UTILIDAD 

 

De cada unidad       Acumulada 
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En dos gráficos hemos representado las columnas U (izquierdo) y W (derecho) de la tabla. 

La riqueza acumulada (W) también se puede apreciar como la superficie debajo de la curva de 

la izquierda (U), ello en tanto es la acumulación de la riqueza que incorpora cada unidad. No 

obstante, hemos dibujado la gráfica de W para apreciar mejor que la riqueza acumulada 

crece, a un ritmo cada vez más lento por la ley de la riqueza. 

La historia de la humanidad nos ha dado muchos ejemplos de la ley de la riqueza. Henry 

Ford comprendió que producir más automotores generaría más riqueza, lo cual inspiró su 

descubrimiento de la producción en cadena. Fue muy rico porque generó mucha riqueza, a la 

vez dio origen a millones de empresas y puestos de trabajo, no sólo en las fábricas y 

concesionarias de autos, además: petróleo, combustibles, lubricantes, rutas, estaciones de 

servicio, talleres, más comercios, transporte, taxis, etc…Es decir, Henry Ford no sólo se hizo 

rico sino que enriqueció a millones. POR OTRO lado, hoy valen más las empresas 

tecnológicas que las automotrices, ello de la mano de emprendedores como Bill Gates, el 

Henry Ford moderno. Henry Ford entendió que a medida que produjera más, iba a bajar 

su valor unitario, pero que cada unidad le sumaría riqueza a la anterior. Con Educación 

Económica comprendemos todo ese proceso.  

Antes de continuar, cerciórese de TENER BIEN CLARA la ley de la riqueza, que sus 

gráficas queden grabadas a fuego en su mente, porque es la herramienta fundamental para que 

su Educación Económica tenga un sólido sustento que le permitirá hablar de economía hasta 

con los más avezados. 
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Acciones humanas por la riqueza 
 

 

 

Generar riqueza (g) 

 

Ahorrar riqueza (a) 

 

Intercambiar riqueza (i) 

 

Destruir riqueza (d) 

 

 

 

Las valoraciones subjetivas impulsan las acciones humanas en su relación con la riqueza: 

 

 Generar riqueza (g): es la destinada a obtener riqueza. 

 

 Ahorrar riqueza (a): es la destinada a conservar la riqueza que se posee. 

 

 Intercambiar riqueza (i): es la destinada a intercambiar, con el prójimo, la riqueza 

que generamos por la que ellos generan. 

 

 Destruir riqueza (d): es la destinada a satisfacer las necesidades humanas, motivo por 

el cual el ser humano la genera, ahorra e intercambia. 

 

Pasamos a estudiar cómo, la ley de la riqueza guía cada una de las cuatro acciones 

económicas humanas. 
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¿Cómo guiamos nuestras acciones 

económicas? 
 

 

Mediante la ley de la utilidad marginal decreciente de la riquza, según este orden: 

 

 

 

Generamos riqueza (g): desde la que tiene mayor a menor valor (↓U). 

 

Ahorramos riqueza (a): desde la que tiene mayor a menor valor (↓U). 

 

Intercambiamos riqueza (i): desde la que tiene menor a mayor valor (↑U). 

 

Destruimos riqueza (d): desde la que tiene menor a mayor valor (↑U). 

 

 

 

Así es cómo la teoría económica debe explicar nuestra conducta diaria, conforme 

hemos descubierto un: 

 

 

 

Orden natural para obtener los mejores resultados económicos, personales 

y en conjunto. 
 

 

 

Generamos y ahorramos: en primer lugar lo hacemos con la riqueza que más valoramos, 

siguiendo por la que más valoramos en segundo término (es decir, la valoramos menos que a 

la primera, pero más que a la tercera), y así sucesivamente. 

 

Intercambiamos o destruimos: en primer lugar lo hacemos con la que menos valoramos, 

siguiendo por la que menos valoramos en segundo término (es decir, la valoramos más que a 

la primera, pero menos que a la tercera), y así sucesivamente. 

 

Comenzamos estudiando entonces cómo generamos riqueza, sin la cual las otras acciones 

no existen. 
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¿Cómo generamos riqueza? 
 

 

La riqueza se genera con la combinación de dos elementos principales: 

 

Trabajo (L): acción humana para generar riqueza. 

 

Capital (k): herramienta que potencia el resultado del trabajo (pala, automotores, 

conocimiento, teorías-ideas-ciencia, educación, innovación, descubrimientos, máquina, 

moneda, etc.). 

 

¿Cómo comprendemos la acción combinada de trabajo y capital? Para saberlo recurrimos 

nuevamente a la ley de la riqueza. 

 

Riqueza con trabajo (L) y capital (k) 
 

 

 
 

 

Hemos dibujado dos curvas de la ley de utilidad marginal decreciente de la riqueza: 
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qL: indica las unidades de riqueza que se van obteniendo sólo con trabajo [abscisa, línea 

horizontal de abajo, de 0q hasta cada qL(t)]. 

qL,k: indica las unidades de riqueza que se van obteniendo con trabajo y capital [abscisa, 

línea horizontal de abajo, de 0q hasta cada qL,k(t)]. 

 

qL(t): indica las unidades totales de riqueza que se obtienen sólo con trabajo (abscisa, 

línea horizontal de abajo, de 0q hasta qL(t)]. 

 

qL,k(t): indica las unidades totales de riqueza que se obtienen con trabajo y capital 

(abscisa, línea horizontal de abajo, de 0q hasta qL,k(t)]. 

 

Curva UL: indica la utilidad (marginal) que aporta cada unidad de trabajo sólo, que se 

agrega. 

 

Curva UL,k: indica la utilidad que (marginal) que aporta cada unidad de trabajo y 

capital juntos, que se agrega. 

 

W: indica la utilidad acumulada, conforme aumentan las unidades de riqueza qL y qL,k. 

 

 La superficie verde (WL) indica la riqueza acumulada por el trabajo sólo. 

 

 La superficie amarilla (Wk) indica la riqueza acumulada por el capital. 

 

 La suma de las dos superficies (verde más amarilla) indican la riqueza acumulada 

por el trabajo y el capital (W). 

 

La curva UL,k siempre está por encima de la curva UL. Lo cual se simboliza así UL,k ˃ UL: 

UL,k siempre es mayor a UL, por la función potenciadora del capital sobre el trabajo. 

Veamos cómo la comparación de ambas curvas UL,k ˃ UL, y unidades de riqueza (qL,k ˃ 

qL), nos muestran beneficios y ningún perjuicio por incorporar capital al trabajo. 

 

Con capital todos ganan 
 

 UL,k ˃ UL: en todo el trayecto, la curva de utilidad marginal total (trabajo y capital: UL,k) 

es mayor que la utilidad marginal del trabajo sólo (UL). Lo cual significa qué: con la 

misma cantidad de mano de obra se obtienen más bienes económicos, lo que indica 

mayor riqueza. 

 

 W = WL + Wk: la riqueza acumulada total (W) es la sumatoria de la acumulada por el 

trabajo (superficie verde WL) y el capital (superficie amarilla Wk). Lo cual demuestra 

que la incorporación del capital adiciona riqueza a la que se obtendría sólo con el 

trabajo (con la pala hago un pozo en unas horas, con las manos en varios días). 

 

 qL,k(t) ˃ qL(t): apreciamos también que se generan más unidades de bienes económicos 

con capital que con trabajo sólo. Ello dado que la cantidad de bienes económicos totales 

[qL,k(t)] es la sumatoria de los generados con el trabajo [qL(t)] y el capital [qk(t)]. 
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Con capital nadie pierde 
 

Ahora nos concentramos en la línea de puntos horizontal, que une UL,k-L y UL,k (utilidad 

marginal de la unidad qL,k de trabajo y capital), pasando por UL (utilidad marginal de la 

unidad qL de trabajo sólo). 

Vemos que el trabajo sólo genera UL de utilidad marginal, la superficie debajo es la 

acumulada, y qL unidades de riqueza. Si consideramos el uso del capital también, deberíamos 

continuar la línea de puntos horizontal hasta que toque a la curva UL,k más a la derecha; es 

decir, con el mismo trabajo añadiendo capital se generarían más bienes económicos (qL,k) 

y más utilidad acumulada (W); PERO al mismo nivel de utilidad marginal que lo hacía 

el trabajo sólo (las dos en la misma línea horizontal de puntos): 

 

UL,k = UL 
 

Lo cual nos dice que el capital sólo trae beneficio, no perjudica. Dada la lectura que 

propusimos, vemos que: 

 

 Estamos a un mismo nivel de utilidad marginal que aporta la última unidad 

considerada, tanto de trabajo sólo como de trabajo y capital juntos: UL = UL,k. Lo 

cual acontece siendo que hay más bienes económicos (qL,k ˃ qL). Esto significa que 

la utilidad (marginal) que brinda cada unidad de bienes económicos puede ser 

disfrutada por mayor cantidad de seres humanos. 

 

 Con capital la riqueza acumulada [superficie debajo de UL,k(t)] es mayor que la 

lograda sólo con trabajo [superficie debajo de UL(t)]. 

 

 Con capital la cantidad de unidades de  riqueza acumuladas [qL,k(t)] es mayor que la 

lograda sólo con trabajo [qL(t)]. 

 

Al obtener más riqueza (en unidades y valor) añadiendo capital al trabajo, se aprecia que 

todo es ganancia, cada uno y todos estamos mejor (trabajadores, empresarios y propietarios). 

De nuevo: el capital no daña, no perjudica, sólo trae beneficio. 

PERO, también se aprecia que la mayor riqueza por el uso del capital es imputable 

totalmente al capital [superficie amarilla Wk y cantidades [qL(t)], no al trabajo. Es decir, sin 

capital, el trabajo estaría con una utilidad acumulada WL (superficie verde), y cantidades 

[qL(t)] de riqueza. Por otro lado, el beneficio que obtendría el trabajo sólo (WL y qL) no se ve 

alterada por la incorporación del capital. 

 

La “magia” del capital 

 

La ley de la riqueza nos dice que la unidad de riqueza que se incorpora aporta menos 

utilidad que la precedente, lo que implica que: a mayor riqueza menor es la utilidad marginal 

de la que se va incorporando. PERO hemos visto que: con capital aumenta la riqueza [W ˃ 

WL y qL,k(t) ˃ qL(t)] sin que haya caído la utilidad marginal (UL = UL,k). Entonces:  
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¿El capital, al aumentar la riqueza, altera la primera ley de la economía? 

 

 

Veamos la respuesta: La “magia” del capital ― obtener mayor unidades de riqueza [qL,k(t) 

˃ qL(t)] a un mismo nivel de utilidad marginal que la que se obtendría sólo con el trabajo (UL 

= UL,k)―, no implica que el capital altera la ley de utilidad marginal decreciente de la 

riqueza, dado que dicha ley también opera para la riqueza que se obtiene con su participación. 

LUEGO, la “magia” del capital nos dice que: con el mismo trabajo se obtiene más riqueza 

que con el trabajo sólo, pero esa mayor riqueza también aumentará en forma decreciente. 

La “magia” se aprecia en que la curva de utilidad marginal con capital (UL,k) es superior a 

la del trabajo sólo (UL), pero ambas curvas son decrecientes. Lo cual nos demuestra que el 

capital es el mejor aliado del ser humano para superar el decrecimiento de la ley de utilidad 

marginal decreciente de la riqueza, que rige siempre, cualquiera sea el nivel de riqueza 

alcanzado, con o sin capital. El rendimiento decreciente seguirá estando, pero a un nivel de 

riqueza superior: eso es el desarrollo económico, los países desarrollados tienen más capital 

ayudando al resultado del trabajo. La “magia” del capital inspiró a Henry Ford, Bill 

Gates…:  

 

 

Aumentar la producción de bienes económicos, permite que más seres 

humanos disfruten de la misma utilidad. 

 

 

 

Como comprenderá, la única razón posible de rechazar el capital es la falta de Educación 

Económica, si le quedan dudas, vuelva a leer este capítulo. 

Seguimos profundizando sobre los beneficios del factor capital.  
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Trabajo especializado con capital 
 

 

Especialización (vocación): la condición humana de ser diferentes facilita la tarea de 

generar más riqueza, para cada uno y todos a la vez. Ello se logra especializándonos en un 

trabajo en que tengamos ventajas sobre nuestro prójimo, en libre competencia. Con lo cual se 

retroalimenta la presencia combinada de trabajo y capital para generar más excedentes.  

 

Excedentes: con la especialización cada uno genera más riqueza de la que necesita (de 

dicha especialidad). 

 

Intercambios: el círculo virtuoso, del trabajo y capital especializado, se cierra con el 

intercambio de los excedentes de cada uno con los del prójimo. 

 

Llegó el momento de estudiar la ley del intercambio. Con la cual podremos comprender el 

cómo, cuándo y porqué se produce el intercambio de riqueza entre los seres humanos. 

 

  



22 

 

¿Por qué y cuándo intercambiamos 

riqueza? 
 

 

¿Por qué intercambiamos riqueza? 

 

El intercambio surge como consecuencia de dos factores esenciales: 

 

 Porque incentiva a producir más riqueza para que generemos más excedentes 

(ganancias), e intercambiarlos por los excedentes que generan nuestros prójimos. Si no 

existiera la posibilidad de intercambiarlos habría menos riqueza generada porque no 

tendría sentido generarla. Es decir trabajamos simultáneamente para nosotros y 

nuestro prójimo.  

 

 Porque vamos a intercambiar nuestros excedentes por riqueza que valoramos más, lo 

cual significa que: el intercambio genera riqueza.  

 

Lo mismo le acontece a nuestros prójimos con sus excedentes e intercambios. Este es el 

procedimiento económico natural por el cual en libertad cada uno y todos estamos 

mejor. 

Ello sucede porque la economía trata de valores, no de bienes económicos: es la única 

forma de explicar el intercambio, la generación de valor. No se intercambian 4 manzanas por 

5 peras, se intercambia el valor de 4 manzanas por el valor de 5 peras. 

El intercambio surge de la esencia misma de la condición humana de seres diferentes y de 

la teoría del valor subjetivo: cada ser humano diferente le asigna valores diferentes a los 

bienes económicos. La teoría del valor objetivo, que asume que las cosas valen por sí mismas, 

no puede explicar su valor, menos puede explicar el intercambio. 

 

¿Cuándo intercambiamos riqueza? 

 

Una vez más la ley de la utilidad marginal de la riqueza nos da la respuesta: la utilidad, 

como dimensión de valor, nos permite identificar el porqué y el momento del 

intercambio. 

Tradicionalmente se explica el intercambio de riqueza por las curvas de oferta y demanda 

(de Alfred Marshall) de un bien económico según su precio (si aumenta el precio baja la 

demanda y sube la oferta, si baja el precio lo contrario). Es decir, el precio determina los 

intercambios, en lugar de surgir por la existencia del intercambio. 

Hasta aquí hemos podido determinar los intercambios de riqueza sin recurrir a los precios. 

Esta reflexión asesta un duro golpe a las teorías económicas vigentes (de donde surgen la 

mayoría de las instituciones económicas), en tanto hemos determinado el intercambio en 

función de los valores relativos de las riquezas que se intercambian, no de sus precios. Se 

aprecia con claridad que las curvas de oferta y demanda tradicionales surgen de la teoría del 

valor objetivo, la cual sólo trata de cantidades (presentes en los precios), no de valores. 

ENTONCES, veamos el gráfico que he denominado “las curvas de Menger”, el que 

explica el intercambio en función a nuestras curvas de utilidad marginal decreciente de la 
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riqueza (valores). Del intercambio, que determinarán los valores, surgirán las cantidades 

intercambiadas, cuyos coeficientes nos permitirán calcular los precios. Es decir, los valores 

originan el intercambio, y éste los precios: SIN VALORES NO EXISTEN LOS PRECIOS, 

éstos solo indican la presencia de los valores que dieron origen al intercambio. 

En el gráfico mostramos “las curvas de Menger” para determinar el intercambio de 

riqueza que no es moneda (q) con la riqueza moneda ($): 

 

 

 
 

 

 

Suponemos que María tiene disponibles 10q (pan), y Juan 12$ (moneda). 

La curva de utilidad marginal decreciente del pan (Uq) ya la conocemos, desciende de 

izquierda a derecha. Lo cual nos permite conocer también a la curva de utilidad marginal 

decreciente de la moneda (U$). PERO, a los efectos prácticos de visualización del 

intercambio, ubicamos a la curva de utilidad marginal decreciente de la moneda (U$) al revés: 

con lectura decreciente de derecha a izquierda (que se aprecia como creciente de izquierda a 

derecha). 
1
 

Este pequeño artilugio nos permitirá ver que cómo María, leyendo de izquierda a derecha, 

observa que: a medida que aumentan las cantidades de pan y moneda, ambas curvas se van 

aproximando (Uq desciende y U$ asciende). María comenzó valorando más su pan que la 

moneda de Juan. Mientras eso suceda, María no intercambiará su pan. 

Lo mismo le sucede a Juan, leyendo de derecha a izquierda, observa que ambas curvas de 

moneda y pan (la primera por encima de la segunda) se van aproximando (U$ desciende y Uq 

asciende). Juan comenzó valorando más su moneda que el pan de María. Mientras eso suceda, 

Juan no intercambiará su moneda. 

                                                      
1
 Esto es como apreciar la ley de gravedad desde distintos cuerpos celestes. El de la izquierda verá disminuida su 

fuerza de gravedad hacia su derecha (conforme nos alejamos de él), y el de la derecha la verá disminuida hacia la 

izquierda. 
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Es decir, a la izquierda de I María no entrega su pan porque lo valora más que la moneda 

que recibiría. Lo mismo sucede con Juan, a la derecha de I (su lectura de derecha a izquierda 

es la misma que la de María, que lee de izquierda a derecha) no entrega su moneda porque la 

valora más que el pan que recibiría. 

¿Cómo se conjugan las posiciones de María y Juan? en el momento en que ambas curvas 

se cruzan, en el punto I del gráfico: María entregará 5,6q por 6,4$, y Juan entregará 6,4$ por 

5,6q. 

Más allá de 5,6q, María estará interesada en seguir intercambiando, ya que obtiene mayor 

utilidad por recibir moneda que la que le brinda conservar su pan. PERO, Juan no lo aceptará. 

Más allá de 6,4$, Juan estará interesado en seguir intercambiando, ya que obtiene mayor 

utilidad por recibir pan que la que le brinda conservar la moneda, PERO María no lo aceptará. 

Por ello el momento del intercambio (Punto I) es el acto de la solidaridad económica, 

ambas partes toman una decisión en libertad, respetando la del prójimo. Situación que se 

altera cuando ambos o uno de ellos no es libre (veremos varios casos). 

Las “curvas de Menger” nos permitieron demostrar no sólo cuándo se produce el 

intercambio, sino que arrojó utilidad tanto para María como para Juan. 

Hemos determinado el intercambio sin conocer los precios, lo cual demuestra que las 

curvas de oferta y demanda de Marshall no los determinan. 

 

 
NOTA: las curvas que he desarrollado bajo el nombre de curvas de Menger, las he denominado así porque 

reflejan la teoría de Carl Menger (finales del siglo XIX), con el fundamento de que sólo la utilidad explicaba el 

valor y el intercambio de riqueza. A diferencia de las tradicionales curvas de Marshall, que lo hacen por el 

cruce de las curvas de oferta y demanda, que implican la presencia de los costos para determinar los precios 

(teoría del valor objetivo). Fue el epicentro de mi tesis doctoral. 
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¿Por qué intercambiamos nuestro trabajo? 
 

 

En tanto nuestro trabajo es riqueza, está sujeto a la ley del intercambio. Luego, deducimos 

que intercambiamos nuestro trabajo por la utilidad que aporta, y la utilidad que nos reporta a 

nosotros su remuneración. 

Terminado el trabajo y pagado el monto acordado en intercambio, ninguna de las partes 

debe nada a la otra, ambos percibieron la utilidad que determinó el intercambio de 

común acuerdo. NADIE SE APROPIÓ DE LA RIQUEZA DEL OTRO. 

No debemos esperar agradecimiento por “nuestro trabajo”, el salario acordado es su 

medida. Así como el que nos entrega remuneración a cambio tampoco debe aguardar 

agradecimiento por habernos “dado trabajo”. 

Una vez más destacamos que para el cumplimiento de la ley del intercambio, las partes 

deben actuar con total libertad. 

Intercambiar bajo disposiciones institucionales de orden general, viola la libertad del 

intercambio de nuestro trabajo, por ejemplo: imponer institucionalmente retenciones y cargas 

sobre la remuneración del trabajo. Ello es así en tanto el trabajador no es libre de darle a su 

remuneración el destino que decida: si desea o no pagar al sindicato que elija (no único); qué 

obra social prefiere; si desea destinar algo de su salario para una caja de ahorro (por despido, 

enfermedad, pandemia, etc.); elegir libremente el sistema de aporte jubilatorio conforme lo 

que vaya ahorrando (no la injusticia de un pozo común);… 

Uno de los mayores atentados contra la libertad laboral lo constituye el fijar 

remuneraciones en negociaciones colectivas. Lo cual es un pecado de lesa humanidad, en 

tanto va contra la naturaleza humana de ser diferentes: es imposible que dos personas tengan 

la misma eficiencia en un “mismo” trabajo: tú puedes resolver 4 trámites por hora, y yo 

apenas 2, pero como los dos cobramos lo mismo por hora, yo me beneficio por tu mayor 

esfuerzo, pericia o capacitación. PERO, si consideras que yo debo ganar igual que tú, lo 

solucionas cediéndome libremente la remuneración de un trámite tuyo, así los dos cobramos 

por 3 trámites, del total de 6 (aunque tú hayas generado 4 y yo 2). Las determinaciones 

colectivas del trabajo imponen compulsivamente la donación del que más trabaja al que 

menos trabaja. Todo bajo la idea de defender al trabajador, en tanto “la unión hace la 

fuerza”… PERO sin libertad debilita las fuerzas individuales, cuya sumatoria es la colectiva. 

 

SÍNTESIS: si tú produces 4 panes y yo 2 panes en una hora: nuestros trabajos son 

diferentes, no hace iguales tú trabajo y el mío porque produzcamos panes similares. Y si 

los dos producimos 4 panes por hora, seguro que los cuatro panes tuyos no son iguales a los 

míos… 

Jugar en el mismo equipo no significa que los jugadores reciban la misma remuneración: 

Messi recibe mayor remuneración que sus compañeros de equipo, aunque todos sean 

jugadores. 
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¿Qué son y cómo surgen los precios? 
 

 

A pesar de que los precios parecen regir la economía, hemos desarrollado todo lo 

precedente sin haber hablado de ellos. Pues aquí advertiremos qué son, de dónde surgen, y su 

relevancia como información, motivo por el cual recién ahora tratamos el tema. 

 

Definición: Precio es la cantidad recibida de otro bien ($i) por cada unidad que entregamos 

del nuestro (qi). Lo cual describimos así: 

 

 

 

Pq($) = $i / qi 
 

 

 

Definición que nos habla de un simple coeficiente entre las cantidades del bien económico 

recibido por las cantidades del bien económico entregado en el intercambio. 

En nuestro gráfico anterior podemos ver el precio de q medido en moneda ($) 

 

Pq($) = 6,4$ / 5,6q = 1,14$ 
 

Origen: los precios tienen origen en el intercambio. Ello surge de su definición, PERO, 

sabemos que el origen del intercambio es el valor (dimensionado por la utilidad) que los 

individuos le asignan a las cosas intercambiadas. O sea, los valores (utilidad) determinan el 

intercambio, y éste los precios. LUEGO, no es cierto que los precios originen el intercambio 

(como lo sugieren las curvas de oferta y demanda de Marshall). 

Entonces queda bien claro que: 

  

 

 

Los precios surgen del intercambio, el cual es consecuencia de 

las utilidades (valores) que cada bien intercambiado le brinda a 

los seres humanos que lo hacen. 

 

 

 

Hemos aprendido que los costos no son el origen de los precios. Aceptar que los costos 

determinan los precios abre las puertas a eliminar la libertad de intercambiar, como veremos. 

Si los costos (salarios y ganancia empresaria) determinaran los precios, con eliminar el trabajo 

(laboral y empresario) podríamos concebir el absurdo de “lograr precios cero”, porque no 

existirían costos: “estaríamos en el paraíso”. 

Otra forma de advertir que a los precios no lo forman los costos es nuestra conducta en el 

supermercado: nadie pregunta sobre los costos de lo que compramos, simplemente vemos si 

podemos, y nos conviene, acceder a la compra. 
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El servicio que prestan los precios es el de información, como lo es la temperatura 

climática; conforme estemos informados de ella sabremos cómo salir vestidos. Pues, 

conforme los precios surgidos de los intercambios realizados, adecuaremos nuestra 

conducta. PERO, no debemos olvidar que los precios se originan en los intercambios, los 

cuales surgen por la utilidad que los bienes económicos brindan. Asumir que los precios 

serían el origen de los intercambios es como decir que el termómetro determina la 

temperatura. 

Advertidos de que los precios son información, intervenir sobre los mismos no difiere del 

daño a la libertad de expresión o libertad de prensa, en ambos casos se desconoce la verdad. 

Veremos que intervenir sobre los precios es uno de los daños de lesa humanidad de mayor 

envergadura, dado que atenta contra la libertad de expresar nuestros valores. Los precios 

son una de las expresiones de mayor valía humana entre las conocidas como libertad de 

expresión: 

 

 

 

Intervenir los precios es mentir. 

 

 

 

En función a que tenemos todas las herramientas teóricas (valor subjetivo) y prácticas 

(utilidad y precios), estamos en condiciones de formular la ley del intercambio, recordando 

siempre que los precios aparecieron al final como una simple herramienta de cálculo para 

apreciar el carácter real y natural de las dos leyes de la economía.  
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LEY DEL INTERCAMBIO 
 

 

La ley del intercambio nos dice que 

 

 

Si aumenta el valor relativo de la riqueza que entrego recibiré 

mayor cantidad en intercambio. 

 

 

 

La ley del intercambio nos indica que debemos preocuparnos por generar valor para poder 

intercambiar (vender), lo cual se logra generando riqueza que le sea útil al prójimo. 

Definición que está en relación con todo lo que hemos aprendido. 
2
 

Enunciado que podemos expresar así: si aumenta el valor del bien económico x respecto 

del bien y, que expresamos vx(y), se deben entregar mayor cantidades de y en intercambio por 

cada x, que llamamos yi. Lo cual expresamos de esta forma: 

 

 

 

↑vx(y) ↔ ↑yi 
 

 

 

Me permito nombrar a la ley del intercambio como LA SEGUNDA LEY DE LA 

ECONOMÍA. 

La ley del intercambio muestra con claridad cómo el valor (utilidad) es lo que determina el 

intercambio, y estos los precios. Una vez más estamos haciendo realidad eso de que: una 

buena teoría explica la realidad en forma sencilla.  

  

                                                      
2
 Enunciado formal de la ley del intercambio: el intercambio se produce cuando el valor relativo de un bien  

económico [U
r
x(y)] iguala a la utilidad marginal del otro (Uy). Los valores relativos son siempre positivos, lo 

cual expresa que el intercambio genera riqueza. 
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¿Cuál es el secreto para generar riqueza? 
 

 

 

Generar riqueza que valore el prójimo, así podremos obtener 

más riqueza de la que ellos producen. 

 

 

 

La economía, del ser humano en sociedad, hace que el secreto de generar riqueza dependa 

esencialmente de satisfacer las necesidades de nuestro prójimo, lo cual podemos hacer de dos 

formas: generando riqueza de bajo valor, con lo cual recibiremos poca riqueza en intercambio, 

o generando riqueza de mucho valor, con lo cual recibiremos mucha riqueza en intercambio. 

Aquí hemos aprendido algo esencial para tener éxito económico: antes de ponerte a 

trabajar y comprar herramientas de capital, debes preocuparte por averiguar qué 

necesitan tus prójimos. Esa es la ley natural del amor al prójimo, no necesitamos 

explicaciones ni intromisiones, éticas, morales, religiosas, filosóficas, “políticas”… 

Dado que necesitamos calcular la riqueza (valor), 
3
 necesitamos saber su relación con los 

precios (relación de cantidades de bienes económicos). Ello debido a que no observamos los 

valores, pero sí los precios, algo así como la necesidad del telescopio (precios) para observar a 

las estrellas (valores). 

     

                                                      
3
 Que se pueda calcular el valor ha sido negado por todas las teorías económicas, su cálculo lo hemos 

incorporado en Teoría Económica Subjetiva Solidaria (TESS), ver 2ª Edición. 
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¿Cuál es la relación entre riqueza y precios? 
 

 

En nuestra vida diaria vemos los precios de los bienes económicos, pero aquí hemos 

aprendido que estos están determinados por sus valores (utilidades), por eso es muy 

importante conocer la relación entre ambos. Ello nos permitirá verificar la confiabilidad de 

la información que nos brindan los precios, en tanto son representantes de los valores que le 

dan origen. 

La ley del intercambio nos muestra con claridad cuál es la relación entre el valor de los 

bienes económicos y los precios que surgen de sus intercambios. Dado que si aumenta el 

valor del bien x, respecto del bien y, implica que aumentará la cantidad de y entregadas (yi) a 

cambio de cada unidad de x recibidas. Podemos representar a dicha ley así: 

 

↑vx(y) ↔ ↑yi 
 

A su vez, sabemos el precio de x relativo a y: 

 

Px(y) = yi / xi  
 

La ecuación del precio nos dice que si aumenta yi, aumenta el precio de x en relación a y 

[porque yi está como numerador en la fórmula del Px(y)]. Lo que, combinado con la expresión 

de la ley del intercambio nos lleva a esta relación: 

 

↑vx(y) ↔ ↑yi ↔ ↑Px(y) 
 

Luego deducimos que el precio relativo de un bien económico sigue el mismo 

comportamiento que el de su valor. 

 

↑vx(y) (valor) ↔ ↑Px(y) (Precio) 

 

↓vx(y) (valor) ↔ ↓Px(y) (Precio) 

 

Del razonamiento precedente sólo necesitamos recordar que el precio es información 

confiable para conocer el comportamiento de la riqueza (valor de los bienes económicos), 

ello en tanto se relacionan positivamente: suben y bajan los dos en el mismo sentido. 

Situación que hemos representado con la flecha de doble orientación (↔). Esta reflexión es de 

suma importancia, dado que sabemos que el valor determina los precios, entonces la relación 

natural entre ambas entidades tiene una sola orientación: 

 

↑vx(y) (valor) → ↑Px(y) (Precio) 

 

↓vx(y) (valor) → ↓Px(y) (Precio) 

 

PERO, al considerar la relación en sentido inverso tenemos: 
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↑Px(y) (Precio) → ↑vx(y) (valor) 

 

↓Px(y) (Precio) → ↓vx(y) (valor) 

 

 

Debemos apreciar con sumo cuidado que nuestra vida diaria esté regida por la relación 

natural (donde los valores determinan los precios: valor → precio). Ya que la relación anti-

natural (donde los precios afectan los valores: precio → valor) sólo puede surgir de alterar la 

vigencia de las dos leyes económicas, y con ello desaparece el círculo económico virtuoso 

natural. Al respecto veremos cómo, las instituciones (leyes, normas, decretos, burocracia, 

etc.) que alteran los precios ponen en marcha un mecanismo perverso de destrucción de 

intercambios y riqueza (aumento de la escasez), con distribución más concentrada en menos 

propietarios. 
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¿Cuál es la relación entre riqueza, trabajo, 

capital e intercambios? 
 

 

A raíz de que la riqueza (W) aumenta conforme nos especializamos (combinando trabajo L 

y capital k) en producir mayor cantidad de bienes económicos (qt), hemos aprendido que es 

indispensable la existencia del libre intercambio de los EXCEDENTES que ello genera.  

Hasta aquí tenemos esta cadena de correlación económica natural: 

 

 
 

↑L ↔ ↑k ↔ ↑W ↔ ↑qt ↔ ↑qi 
 

 

 

Correlación que nos dice que el aumento del trabajo (↑L) y del capital (↑k), genera más 

riqueza (↑W) y cantidad de bienes económicos disponibles totales (↑qt) e intercambiados 

(↑qi). 

PERO, dado el doble sentido de las flechas, deducimos también esto: 

 

↓qi ↔ ↓qt ↔ ↓L ↔ ↓k ↔ ↓W 

 

Lo cual nos expresa con claridad que todo lo que afecte el intercambio (↓qi), como 

controles de precios, aranceles de importación y exportación, normas burocráticas, impuestos, 

pandemias, etc., inicia el camino de destrucción del círculo económico natural, concluyendo 

en menos riqueza, concentrada en menos propietarios, menos trabajo y menos capital. 

 

Origen del subdesarrollo 
 

En un marco de libertad donde rigen las dos leyes económicas principales, el trabajo 

especializado combinado con el capital, que potencia su resultado, y el intercambio de los 

excedentes que con ellos se genera, nos está diciendo que 

 

 

El subdesarrollo tiene origen en la falta de libertades, no en el 

aumento de la población. 
 

 

Luego 

 

 

Si el aumento de la población va de la mano con el aumento 

de la pobreza, existe violación de la libertad. 
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¿Cómo calcular si ganamos riqueza? 
 

 

La riqueza que generamos cada uno de nosotros, y todos en conjunto, surge de restarle a la 

riqueza generada la que destruimos para su logro. Así, la ganancia surge como diferencia 

entre la riqueza generada menos la destruida para lograrla. 

Para comprender cómo ganamos riqueza (W) recurrimos a restar, de la utilidad que nos 

brinda la riqueza que generamos (+g), la utilidad que nos brinda la destrucción necesaria para 

conseguirla (-d). 

Luego, nuestra ganancia surge Generando (+Ug) más riqueza que la que destruimos 

para generarla (-Ud), con lo cual podemos resumir que 

 

 

 

Riqueza (W) = riqueza generada (+Ug) – riqueza destruida (-Ud). 
 

 

Veamos una sencilla representación gráfica de cómo generamos ganancia (riqueza neta): 

 

 

 
 

 

Durante un período determinado generamos riqueza representada por la curva +Ug, 

(sabiendo que la riqueza acumulada W es la superficie debajo de ella), para lo cual destruimos 

riqueza representada por la curva -Ud, (la superficie debajo de ella es la riqueza total 

destruida). 

Dado que destruimos riqueza en un orden ascendente de utilidad, bien podemos 

representarla en sentido descendente (como la curva de utilidad marginal de generarla Ug), 
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pero con signo negativo (-Ud), es decir sería una curva descendente negativa, equivalente a 

una curva ascendente positiva. Procedimiento que convalida a la ley de la riqueza (utilidad) 

para explicar también su destrucción, no mediante los tradicionales “costos”. 

La ganancia acumulada es la diferencia que existe entre las dos curvas, que hemos 

graficado en el área sombreada entre ellas (W). A su vez, podemos apreciar también la 

ganancia acumulada en el área sombreada de abajo (W). Ambas áreas W son iguales. 

Veamos las conclusiones a incorporar en nuestra Educación Económica, que son 

completamente distintas a las que escuchamos siempre: 

 

 La destrucción de riqueza (-Ud) destinada a generar más riqueza es utilidad (forma parte 

de +Ug), no un costo. Para lograr riqueza (+Ug) es útil destruirla (-Ud); lo que implica 

que: es útil destruir riqueza para generar más riqueza. 

 

 El que destruye riqueza para generar más riqueza (ganancia) debe mirar lo que mayor 

utilidad relativa le da en el proceso de destruir. El caso típico es reemplazar un factor de 

producción por otro, es allí donde compiten las diferencias de valor entre las distintas 

manos de obra, las de éstas con las máquinas, etc. Lo cual no significa desocupación, 

porque la máquina se produce con mano de obra. 

Un ejemplo de la historia económica es la aparición del automóvil (millones de autos 

producidos con millones de personas trabajando), que trajo como consecuencia la 

desaparición de la producción de carretas y diligencias (pocas carretas y diligencias con 

poca mano de obra ocupada). Estamos comenzando a asistir a la explicación de cómo 

ciertas personas dominan a la perfección la ley de la riqueza (Henry Ford, Bill 

Gates…). 

 

 Lo que se debe evitar es destruir riqueza que no sea útil para generar riqueza 
(generalmente se hace a través de impuestos, control de precios, y depreciación de la 

moneda, como veremos). 
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¿Cómo se distribuye la riqueza? 
 

 

Para conocer cómo se distribuye la propiedad de la riqueza, recurrimos al gráfico anterior, 

que ahora refiere a la riqueza de todo un país, al que sólo le incorporamos (abajo) la cantidad 

de habitantes (H), que separamos en dos sectores: 

 

HL: Habitantes que trabajan en un período. Esto es lo que se conoce como ocupación 

laboral.  

 

HP: Habitantes propietarios de la riqueza neta generada al final del período. 

 

 

 
 

 

Aquí comprendemos el por qué la riqueza neta generada al final del período está en menor 

cantidad de habitantes que los que se necesitaron para generarla. HP es siempre inferior a HL:  

 

 

 

HP ˂ HL 
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Esta diferencia implica que no todos somos iguales de diestros para generar riqueza, lo que 

nos corrobora que: la libre competencia (que permite la valoración libre del prójimo) 

genera el orden natural para que las tareas estén en manos de los más aptos en cada 

menester (Henry Ford, Bill Gates…), a fin de lograr beneficios para todos. 

Una vez más hemos demostrado los beneficios de ser diferentes, donde las diferencias 

son valoradas por todos los habitantes en forma constante. Es decir, todo propietario hizo 

mérito suficiente para poseer riqueza; mérito que le asignaron sus prójimos. 

Mientras más extendida sea HP, significa que la riqueza está  distribuida en más personas. 

El máximo factible de obtener de HP depende exclusivamente de que la economía se rija por 

las leyes económicas naturales, sin interferencia de ninguna clase. 
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Evolución económica natural 

 

 

 

Arribado hasta aquí, estamos en condiciones de  ampliar nuestra cadena de correlaciones 

económicas naturales y describir la 

 

Evolución económica natural 
 

 

↑HL ↔ ↑k ↔ ↑W ↔ ↑qt ↔ ↑qi ↔ ↑HP ↔ ↓P 
 

 

 

Las leyes económicas correlacionan positivamente el: trabajo (HL), capital (k), riqueza 

(W), cantidad de bienes económicos (qt), cantidad de bienes económicos intercambiados (qi), 

cantidad de propietarios (HP), y negativamente con los precios (↓P). 

Si comprendió bien la cadena de correlación que guía a la evolución económica 

natural, ya sabe economía como muy pocos. Debe quedar incorporada a fuego en su 

conocimiento. Ello dado que podrá identificar con facilidad las consecuencias de alterar el 

orden económico natural, es decir las causas por las cuales la evolución económica natural se 

interrumpe y se ingresa en el terreno de la involución.  
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Impuestos: ¿Sabes su significado, dimensión 

y consecuencias? 
 

 

Significado: es la riqueza que se le saca al que la genera para que sea destruida por el que 

no la genera. 

 

Dimensión: un impuesto de 100$ destruye 200$: 100$ que se le saca al que la genera más 

100$ que se le otorga al que la destruye. No es así como se suele medir el impuesto, sólo se 

considera lo que se recauda, los 100$ que percibe el fisco. 

 

Consecuencias: las veremos con total claridad en el gráfico que ya conocemos, sobre 

cómo se obtiene riqueza: a la riqueza generada (+Ug) le restamos la destruida (-Ud). 
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En color negro tenemos el mismo gráfico donde estudiamos cómo se genera ganancia. 

En color rojo indicamos las consecuencias de un impuesto: 

 

Cae la utilidad marginal de generar riqueza (+Ug): se desplaza hacia la izquierda (←), 

que muestra la parte de riqueza que se le detrae al que la genera. Lo cual se muestra en 

↓Ug. 

 

Sube la utilidad marginal de destruir riqueza (-Ud): se desplaza hacia la derecha (→), 

que muestra la parte de riqueza que destruyen los que perciben los impuestos. Lo cual se 

muestra en ↑-Ud. 

 

Cae la riqueza neta acumulada (W): lo que se muestra en la superficie de la riqueza 

acumulada después de impuestos (WF), que es inferior a la exenta de ellos (W): WF ˂ W. 

Caída de riqueza que surge de la sumatoria de las dos fuerzas anti-naturales: ↓Ug + 

↑-Ud. 

 

Baja la ocupación de trabajo (HL): lo que se advierte en que HL˂ HL. Es decir, 

aumenta la desocupación laboral. 

 

Aumenta la concentración de riqueza: ya que hay menos propietarios y más gente que 

trabaja sin generar riqueza acumulada, lo cual se aprecia en que Hp ˂ HP, que lleva a ← 

HP. 

 

Baja la población que genera riqueza: debido al desaliento a generarla, consecuencia de 

que el impuesto desconoce el mérito que ello implica, lo cual se aprecia en ←Hg. 

 

Sube la población que destruye riqueza: debido a que esa es la finalidad del impuesto, lo 

cual se aprecia en → Hd, lo cual culmina desaprensión al trabajo. 

 

Cae el capital debido a ser una herramienta de trabajo (que cae). 

 

Concluimos que los impuestos generan menos ricos, y más pobres: originan la 

tormenta económica perfecta, todos pierden. Luego, la suba de impuestos decanta en: 

 

 
 

↑Impuesto → ↓W →↓qi → ↓qt → ↓L → ↓k → ↑P 
 

 

Ya has logrado un nivel de Educación Económica tan elevado que te permite apreciar en 

forma muy sencilla cómo los impuestos deterioran gravemente el círculo virtuoso natural de 

la economía de la especie humana. Ya eres otra persona para comprender la situación 

económica del país donde vives: comprendes que cobrar impuestos para que haya más 

consumo (destrucción), con la pretensión de generar más trabajo, NO ES CIERTO. 

Concluimos que: 

 

El impuesto destruye riqueza, empleos y propietarios, y sube precios. 
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Control de precios: ¿Sabes las 

consecuencias de imponer precio máximo al 

pan? 
 

 

Significado: imponer precios máximos a los bienes económicos por debajo del precio que 

determinan las valoraciones humanas en libertad. Por ejemplo fijar el precio del pan por 

debajo de su precio natural. 

Una vez más recurrimos a “las curvas de Menger” de los dos bienes económicos a 

considerar [pan (q) con lectura de Uq de izquierda a derecha, y la moneda ($) con lectura de 

U$ de derecha a izquierda], con el cual podremos comprender y explicar la instrumentación y 

consecuencias de imponer un precio MÁXIMO al pan, por debajo del natural. 
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Nuevamente, el color negro representa el orden económico natural, regido por las dos leyes 

principales de la economía, donde se aprecia: 

 

Precio natural: 1,14 q/$ 

 

Precio que surge del cociente entre las cantidades intercambiadas en libertad: 6,4$ / 5,6q, 

indicadas en las flechas debajo del gráfico: →5,6q y 6,4$←. 

Ahora suponemos que el gobierno determina que el pan debe venderse (intercambiarse por 

moneda) a: 

 

Precio máximo: 0,71 q/$ 

 

Precio que surge del cociente entre las cantidades intercambiadas sin libertad: 5$ / 7q, 

indicadas en las flechas debajo del gráfico: →7q y 5$←. Es decir, le imponen al panadero 

entregar más pan por menos moneda. 

PERO, apreciamos que allí la utilidad de generar pan es inferior a la que el panadero 

estaría dispuesto a vender su pan, lo cual apreciamos en que el nivel de utilidad marginal del 

pan que debe entregar (Ug) indicado por el punto donde se determina el precio máximo de 

0,71$, es inferior al nivel de utilidad marginal (Ug) indicado en el punto donde se fija el precio 

natural de 1,14$. Ello significa que el panadero recibe menos utilidad marginal por su pan, y 

deba asumir mayor utilidad marginal que la que él le asigna a la moneda (se mide por la 

distancia entre el punto 0,71 y la curva Ug). Ambas situaciones no son reales, en tanto al 

panadero se le impone entregar 7 unidades de pan por 5 unidades de moneda, contra la 

posición natural donde entregaba menos pan por más monedas (5,6q por 6,4$). 

 

Situación final 

 

PERO, es evidente que el panadero no podrá dedicarse más a producir los 10q de pan  que 

elaboraba antes. La pregunta que surge es ¿qué cantidad de pan estará dispuesto a elaborar 

el panadero? La respuesta nos indicará el nuevo nivel de la riqueza en pan. De nuevo, la 

utilidad nos dará la respuesta (no los costos). 

VEAMOS: al precio de 0,71$ el panadero bajará su producción, lo cual hará conforme una 

nueva curva de Uq inferior a la original Uq. ¿Cómo surge esta Uq? El panadero buscará una 

producción que le permita intersectar nuevamente la utilidad marginal de la moneda con la 

utilidad marginal del pan que entrega, lo cual indica el movimiento que apreciamos en la recta 

roja horizontal hacia la izquierda (←). Recta que muestra un intercambio entre pan y pesos 

en una curva Uq inferior a la original Uq, lo cual sólo puede producirse con menor elaboración 

de pan, por eso Uq ˂ Uq. PERO, ello implica un nuevo punto de intercambio, el que muestra 

Pq($) = 3 (precio del llamado mercado negro o paralelo) donde se intercambian 3q por 9$, 

indicadas en las flechas debajo del gráfico: →3q y 9$←. 

Una vez más la buena teoría nos explica la realidad: 

 

 Desabastecimiento: la nueva producción de pan (4,5q) es menor que la natural (10q), 

indicado en las flechas debajo del gráfico: →10q y →4,5q y ←. 
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 Baja de calidad: al precio máximo el panadero ofrecerá un producto de menor calidad. 
4
 

 

Apreciamos que la imposición de precios máximos implica afectar los valores relativos 

naturales, impulsando una caída de riqueza marginal (Uq), acumulada (Wq), y de bienes 

económicos producidos (qt) e intercambiados (qi), trabajo (L), capital (k), y una suba del 

precio [↑Pq($)]. Todo ello lo expresamos así: 

 

 

 

Precio máximo →  ↓W →↓qt → ↓qi → ↓HL → ↓HP → ↓k → ↑P 
 

 

 

Si vinculamos directamente el precio máximo impuesto, y el final afectado, se aprecia que 

el resultado es contrario al pretendido: de 1,14$ se fija 0,71$, y termina en 3$. 

 

Concluimos que: 

 

Fijar precios máximos destruye riqueza, empleos y propietarios, y sube precios. 

                                                      
4
 En la vida diaria, el panadero se defiende de la agresión, entregando al precio “impuesto” un pan de inferior 

calidad (como sucede con la concentración de los detergentes, el talle o calidad de tela de la ropa, etc.). 
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Control de precios: ¿Sabes las 

consecuencias de imponer salarios 

mínimos? 
 

 

Significado: imponer precio mínimo a los bienes económicos por encima del precio que 

determinan las valoraciones humanas en libertad. 

Hemos seleccionado al trabajo porque es donde más se manifiesta la imposición de precios 

mínimos. Lo cual surge mediante las negociaciones colectivas de grupos de trabajadores, 

impidiendo la libre manifestación de las diferencias entre los seres humanos, en tanto se 

remunera a todos por igual, según categorías, sin considerar que dentro de ellas cada ser 

humano es distinto. 

Una vez más recurrimos a “las curvas de Menger” de los dos bienes económicos a 

considerar [trabajo (L) con lectura de UL de izquierda a derecha, y moneda ($) con lectura de 

U$ de derecha a izquierda], con el cual podremos comprender y explicar la instrumentación y 

consecuencias de imponer un precio MÍNIMO al trabajo, por encima del real. 
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Nuevamente, el color negro representa el orden económico natural, regido por las dos leyes 

principales de la economía, donde se aprecia 

 

Precio natural: 1,14 L/$ 

 

Precio que surge del cociente entre las cantidades intercambiadas naturalmente: 6,4$ / 

5,6L. 

Ahora suponemos que se impone colectivamente que el trabajo se intercambia a un: 

 

Precio mínimo: 2 L/$ 

 

Precio que surge del cociente entre las cantidades intercambiadas anti-naturalmente: 

8$/4L, consecuencia del cruce entre las curvas U$ y UL (nueva curva de utilidad del trabajo 

para responder al precio máximo), de donde calculamos P(L/$) = 2L/$. 

La nueva curva UL surge como consecuencia de que es el punto donde los nuevos salarios 

son remunerados de acuerdo a la utilidad marginal que aportan, para lo cual debe descender la 

curva original UL hasta UL, de forma que se permita intersectar nuevamente a ambas curvas 

(U$ y UL). 

 

Situación final 

 

 Menos trabajadores: la imposición de salarios por encima de los naturales, implica que 

habrá menos trabajadores: 7L menor a 10L, que se muestra en las flechas negra →10L y 

roja →7L de abajo. Ello debido a que la ley de utilidad marginal del trabajo (del último 

trabajador) disminuye conforme haya más trabajadores, lo cual implica qué: si se 

remunera por encima de la utilidad marginal de éste, ello sólo puede lograrse con 

menos trabajadores. 

Aquí la condición  humana de ser diferentes se manifiesta así: los que siguen con 

trabajo, y los que no. Siendo muy posible que ello no dependa de la destreza individual, 

sino de los vínculos con el poder. 

 

 Mejor remunerados: los que sigan con trabajo estarán mejor remunerados. 

 

 Menos trabajadores: la mejor remuneración de los que conserven trabajo es en perjuicio 

de los que no pueden acceder al trabajo. 

 

 Menos riqueza: menos trabajo (HL) implica menos riqueza (W, qt y qi), menos capital 

(k), menos propietarios (HL) y mayores precios de la riqueza [↑Pq($)]. 

 

Todo lo precedente lo resumimos, y concluimos así: 
 

 

Precio mínimo → ↓HL → ↓HP → ↓qt → ↓qi → ↓k → ↓W → ↑P 
 

 

Fijar precio mínimo destruye riqueza, empleos y propietarios, y sube precios. 
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Inflación: ¿Sabes su significado, dimensión 

y consecuencias? 
 

 

Definición 1: aumento generalizado de los precios monetarios de todos los bienes 

económicos. 

 

Definición 2: baja generalizada del precio de la moneda.  

 

Ambas definiciones parecen decir lo mismo, y así se las asimila, en tanto los precios 

monetarios de todos los bienes económicos son relativos al precio de la moneda, y el precio 

de la moneda es relativo a todos los bienes económicos. ¿Serán definiciones equivalentes o 

diferentes?, pues aquí lo revelaremos. 

La aclaración precedente, por lo menos, deja en claro que cualquiera sea la definición que 

adoptemos, la inflación es un fenómeno monetario. No es factible pensar que todos los 

bienes económicos suben (bajan) de precio al mismo tiempo. 

Veamos la exposición de lo que hemos dicho, lo cual hacemos representando con Pq($) a 

los precios monetarios de los bienes económicos q, relativos a la moneda $, y con P$(q) al 

precio de la moneda relativo a los demás bienes económicos. 

Hemos demostrado, y presentamos aquí, el AXIOMA del UNO de los relativos 

económicos, aquí referido a los precios: el precio de x relativo a y, multiplicado por el precio 

de y relativo a x, es siempre UNO, lo cual se representa así:   

 

 

 

Pq($) * P$(q) = 1 

 

 

 

Para demostrarlo basta con referir a los gráficos que hemos usado (y utilizaremos aquí 

también), donde se intercambiaban 5,6q por 6,4$: 

 

Pq($) = 6,4 / 5,6 = 1,14 
 

P$(q) = 5,6 / 6,4 = 0,875 

 

1,143 * 0,875 = 1 

 

 

El axioma del UNO de los relativos expresa con claridad la doble definición que le hemos 

dado a la inflación, que no significa asumir que las dos definiciones son similares. PERO se 

elimina toda discusión respecto del origen monetario de la inflación. 
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Por DEFINICIÓN y AXIOMA 

 

 

LA INFLACIÓN ES UN FENÓMENO MONETARIO 
 

 

Es decir, conforme contemplamos la doble definición de la inflación, estamos aceptando el 

axioma del UNO de los relativos, y viceversa, conforme aceptamos el axioma del UNO 

estamos asumiendo la doble definición de la inflación, la cual surge por referir a dos precios 

relativos entre sí. 

Como era de esperar, demostraremos el proceso inflacionario mediante “las curvas de 

Menger”, donde tenemos 10q y 12$, con sus respectivas curvas de utilidades marginales 

enfrentadas (Uq y U$), ambas en color negro en el gráfico inflación. 

Ahora suponemos una expansión monetaria de 2$, lo cual introducimos mediante la nueva 

curva marginal decreciente (con lectura de derecha a izquierda) de 14$ con color rojo (U$): 

 

 

INFLACIÓN 
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Veamos cómo se comportan los precios monetarios (1ª definición de inflación) y el precio  

de la moneda (2ª definición de inflación). 

Dado que ya sabemos cómo los precios se determinan por el cruce de las curvas de 

utilidades marginales que enfrentamos, pasamos a mostrarlos directamente en su posición 

inicial (10q y 12$) y final (9q y 14$). 
5
 Para ello consideramos al stock total de riqueza, en 

bienes económicos iniciales y finales de q y moneda $. Ello debido a que es el método 

perfecto para considerar la inflación, en tanto medimos su comportamiento respecto de 

toda la riqueza, y no sólo la referida a una cesta de bienes, como se mide 

tradicionalmente. 

 

Precios monetarios de los bienes económicos 

 

Pq($) INICIAL de q con 12$:  12$ / 10q =  1,20 $/q 

Pq($) FINAL de q con 14$:  14$ / 9q =  1,56 $/q 

Inflación = 0,36$/q que significa el 30 % sobre el precio inicial 1,20$/q 

Suba de la cantidad de moneda: 2$, que significa el 17 % de aumento sobre el stock de 

moneda inicial de 12$. 

 

Se aprecia que un aumento de los precios monetarios del 30% de inflación, fue superior al 

aumento de la cantidad de moneda: 17%. Ello surge como consecuencia de que la riqueza cae 

de 10q a 9q, mientras la moneda aumenta de 12$ a 14$. Es decir, el diferencial de variaciones 

es consecuencia del aumento del stock de un bien ($ pierde valor y precio relativo) mientras 

desciende el stock del otro (q aumenta su valor y precio relativo). 

Esta situación no se capta en las mediciones tradicionales de inflación, ya que las mismas 

sólo apuntan a las variaciones de precios de determinada cantidad de bienes económicos, pero 

no consideran la caída de la riqueza (valor de los bienes económicos) como consecuencia 

de la depreciación del valor de la moneda con la que se mide. 

 

Precio de la moneda 

 

P$(q) INICIAL de $ con 12$: 10q / 12$ = 0,833 q/$ 

P$(q) FINAL de $ con 14$: 9q / 14$ =  0,643 q/$ 

Inflación = - 0,19q/$ que significa el 22,80 % sobre el precio inicial 0,833q/$ 

Suba de la cantidad de moneda: 2$, que significa el 17 % de aumento sobre el stock de 

moneda inicial de 12$. 

 

Se aprecia discordancia nuevamente entre la inflación medida por la variación del precio 

de la moneda (22,80%), respecto al aumento de la cantidad de moneda (17%). Ello acontece 

por lo que hemos indicado al calcular la inflación por la variación de los precios monetarios. 

 

PERO, es relevante apreciar la diferencia entre una inflación y otra, es decir, pareciera 

que estamos frente a dos tipos de inflación: 

 

 

                                                      
5
 10q y 9q surgen como consecuencia de que hemos trabajado con la mitad de bienes económicos en el gráfico 

(5q y 4,5q). 
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Conforme la 1ª definición de inflación medimos el 30 %. 

 

Conforme la 2ª definición de inflación medimos el 22,80 %. 

 

 
 

Dado que los resultados son distintos implica que las dos definiciones 

de inflación no son iguales. 
  

 

 

Hemos aprendido que la inflación destruye riqueza, luego, la ley de riqueza nos dice que 

eso se logra a un mayor nivel de utilidad marginal, lo cual se alcanza con menos unidades de 

riqueza. 

En otras palabras, el aumento del precio (valor) relativo de la riqueza, se explica de dos 

formas: 
 

1) Al haber menos riqueza (9q ˂ 10q) aumenta su valor y precio. Lo cual se explica por la 

ley de la riqueza (menos riqueza vale más). 

2) El valor y precio de la riqueza son relativos a una moneda que vale menos. 
 

Estas dos circunstancias son las que apreciamos ante la ilusión de pensar que somos más 

ricos porque tenemos más moneda en el bolsillo. 

Antes de continuar, debemos decir que la diferencia entre los resultados de la inflación, 

según tomemos una u otra definición, surge del carácter relativo de los precios. Si 

evaluamos toda la riqueza en función del precio de la manzana, dará un resultado distinto a si 

lo hacemos en función al precio de las peras, excepto que ambas tengas comportamiento 

idéntico en el tiempo. 
 

Origen de la inflación 
 

Ya hemos demostrado que el origen de la inflación es exclusivamente monetario, ahora 

sólo nos resta estudiar la causa por la cual es así. 

La INFLACIÓN es explicada por la segunda ley de la economía, la ley del intercambio: si 

baja el valor de un bien económico [↓v$(q)] relativo a otro [vq($)], se debe entregar mayor 

cantidad del primero ($) por cada unidad del último (q). Lo cual implica la baja del precio 

relativo del primero y la suba del otro: ↓P$(q) y ↑Pq($). 
 

Consecuencias de la inflación 
 

No difiere el sentido de lo que afecta la inflación respecto de las que vimos con los 

controles de precios: 

 
 

Inflación → ↓P$(q) → ↓W → ↓HL → ↓HP → ↓qt → ↓qi → ↓k → ↑P 
 

 

La inflación destruye riqueza, empleos y propietarios, y sube precios. 
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Devaluación: ¿Sabes por qué se devalúa tu 

moneda, y cuáles son sus consecuencias? 
 

 

Ya hemos comprendido qué es la inflación y sus consecuencias, ahora vamos a estudiar 

por qué se devalúa la moneda de tu país, y lo que ello implica. 

Hablar de devaluación de una moneda generalmente refiere al valor relativo de la moneda 

de un país respecto de la de otro país. 
6
 Es por ello que vamos a comparar la moneda de tu 

país (peso $) con la moneda de los Estados Unidos de América (dólar U$S). 

 

Comercio exterior monetariamente LIBRE 

 

Los U$S entran a la caja de los exportadores, y salen de la caja de los importadores, de 

tu país. 

Aquí los dólares están en la caja de los ciudadanos. 

 

Comercio exterior monetariamente libre 
 

 

Concepto 

 

 

U$S 

Exportaciones 10.000 

Importaciones 4.000 

Saldos finales libres  6.000 

 

Cotización del dólar libre 

 

 

 

La cotización del dólar es libre, es decir, surgirá por la plena vigencia de las leyes 

económicas naturales.  

 

Comercio exterior monetariamente INTERVENIDO 
 

Los U$S entran y salen de la caja del Estado, 
7
 pagando en pesos por los dólares recibidos 

de las exportaciones, y recibiendo pesos por los dólares entregados para las importaciones. 

Aquí los dólares están en la caja del Estado y los pesos en la caja de los ciudadanos. Es 

por ello que el Estado puede disponer de los dólares que posee. 

En este caso es imprescindible considerar la cotización que el Estado realizará por cada 

dólar que reciba (por las exportaciones) y entregue (por las importaciones). A los efectos 

prácticos suponemos que la cotización inicial, que utilizará el Estado, es 1U$S = 1$. 

                                                      
6
 La inflación es otra forma de manifestación de una devaluación, referida a la riqueza en general. 

7
 Por medio del llamado Banco Central. 
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Supongamos que el Estado utiliza (gasto o pago de sus deudas) parte de los dólares de “su 

caja” (U$S 2.000). Para mostrar lo sucedido, repetimos el caso anterior e incorporamos dicho 

gasto. 

 

Comercio exterior monetariamente intervenido 

 

 

Concepto 

 

 

U$S 

 

$ 

Exportaciones 10.000 10.000 

Importaciones 4.000 4.000 

Saldos finales libres  6.000 6.000 

 

Cotización del dólar libre 

 

 

Gasto Estado 2.000  

Saldos finales intervenidos  4.000 6.000 

 

Cotización del dólar intervenido 

 

 

$ 1,50 

 

 

La cotización del dólar intervenido es de 1,50$ (6.000$/4.000U$S). Hubo devaluación de 

la moneda del 50 %, un dólar pasó de tener un precio de 1$ a 1,50$. 

Las mismas consecuencias surgen de la simple emisión de pesos ($) sin ingreso de dólares 

(U$S) a la caja del Estado, las cuales tienen el mismo origen: pagar gastos-deudas del Estado. 

 
NOTA: existen otra operaciones en dólares que realiza el Banco Central, que no se desarrollan porque 

complicarían la explicación del resultado final, que es el aquí presentado. 

  

Origen de la devaluación 
 

Hemos aprendido que el origen de la devaluación de la moneda de un país (respecto 

de otra moneda), es consecuencia de la intervención del Estado, que utiliza los dólares del 

comercio exterior para fines completamente distintos. 

PERO, hasta aquí sólo hemos descrito, someramente, el procedimiento cotidiano que nos 

permitió comprender el proceso de devaluación, y concluido que: 

 
 

 

La existencia del Banco Central le permite al Estado gastar y pagar deudas,  sin crear 

impuestos. 

 

 

Vale saber el “fundamento” y el “respaldo legal” que permite al Estado intervenir la 

entrada y salida de divisas extranjeras: 
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“FUNDAMENTO” de la intervención del Estado en el comercio exterior 
 

 

La idea que subyace en un régimen de comercio exterior intervenido es que: es el 

Estado el que exporta e importa, no sus ciudadanos. 

 

 

El “respaldo legal” de la intervención del Estado en el comercio exterior 

 

 

La intervención del comercio exterior implica la figura de EXPROPIACIÓN. 

 

 

Concluimos que el Banco Central es parte integrante del Estado, lo cual se demuestra así: 

 

 Sólo el Estado puede expropiar riqueza. 

 

 En un orden económico libre-natural no hace falta el Banco Central. 

 

 El Banco Central sólo tiene razón de ser en que el Estado se quede con los dólares 

del pueblo. Si no es para que el Estado gaste o pague sus deudas: ¿qué razón de ser 

tiene el Banco Central? 

 

 No existe Banco Central independiente del Estado, es parte de éste. 

 

De nuevo queda claro que la intervención del Estado, alterando la vigencia de las dos leyes 

económicas naturales, decanta en menos riqueza más concentrada, caída del trabajo,… Todo 

lo precedente lo resumimos, una vez más, así: 

 

Consecuencias:  

 

La devaluación surge por emitir moneda sin riqueza a cambio (los 2.000$ para los 

2.000U$S gastados por el Estado), lo cual sabemos que implica inflación: 

 

 

Devaluación ↔ Inflación 
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¿Quiénes son los ganadores y los perdedores 

con la inflación? 
 

 

 

Habiendo comprendido el concepto y origen de la inflación (emisión monetaria), pasamos 

a mostrar quiénes ganan y quiénes pierden con su presencia. 

 

GANADORES: 

 

“Empresarios”: que impiden la competencia de mejores y más baratos productos 

extranjeros. Tienen al pueblo esclavo de su incompetencia (no compiten). 

 

Sindicalistas: que reivindican permanentemente su “lucha” por recuperar los salarios. 

Lucha que perderán, con o sin su accionar. 

Ya vimos las pérdidas de puestos de trabajo que surgen de las convenciones colectivas de 

salarios. 

 

Financistas: que saben cómo lucrar con la inflación. 

 

Estado: “preocupado” por evitar las consecuencias de la inflación, siendo el origen 

institucional del proceso inflacionario. 

 

Los cuatro sectores actúan en total connivencia, tácita o explícita. 

 

PERDEDORES: 

 

El resto de los habitantes, con mayor afectación a los menos poseídos (el pobre desciende a 

indigente, y la clase media a pobre…), mientras menos poseen proporcionalmente más 

riqueza. 

 

Lo precedente está presente en la cadena de involución que implica toda alteración de la 

vigencia de las leyes económicas naturales: 
 

Involución económica antinatural 
 

 

↓HL → ↓k → ↓W → ↓qt → ↓qi → ↓HP → ↑P 
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Resumen de EDUCACIÓN ECONÓMICA 
 

― En pocas palabras ― 

 

 

Una buena teoría económica debe poder identificar las acciones económicas humanas con 

pocos elementos, y pocas leyes que expliquen sus comportamientos. 

 

Falibles: dada la condición humana de seres falibles es que no podemos satisfacer todas 

nuestras necesidades, por eso la escasez. 

 

Diferentes: la condición humana de ser diferentes entre nosotros (no somos iguales) nos 

permite mejorar el nivel de calidad de la escasez ―pasamos de la necesidad de pan a la 

necesidad de un automóvil. 

 

Los elementos de la economía son los bienes económicos, los cuales apreciamos por el valor 

que les damos a los mismos (riqueza), que se mide mediante su utilidad para satisfacer la 

escasez. 

 

Las acciones económicas humanas son: generar, ahorrar, destruir e intercambiar riqueza. 

 

Factores que generan riqueza: 

 

Trabajo: generamos riqueza mediante el trabajo. 

Capital: es una herramienta que potencia el resultado del trabajo. 

 

Generación de riqueza: se produce cuando generamos más riqueza de la que destruimos. 

 

Excedentes de riqueza: si cada ser humano se especializa, con su trabajo y capital, en generar 

un tipo de riqueza, producirá excedentes de la misma, que intercambiará por los excedentes 

que generan sus prójimos. 

 

Las dos leyes de la economía: son las que guían nuestras acciones económicas para 

manifestar el máximo nivel factible de alcanzar por el natural amor al prójimo: 

 

1ª - Ley de la riqueza: cada unidad de riqueza provee menos utilidad que la anterior, 

generando mayor riqueza acumulada a un ritmo decreciente. 

 

2ª - Ley del intercambio: nos permite intercambiar los excedentes de nuestra producción 

con los excedentes de la producción de nuestro prójimo. Conforme esta ley: si aumenta el 

valor de mi riqueza respecto de la de él, deberá entregarme mayor cantidad de sus bienes 

por la misma cantidad de los míos. 

 

Comportamiento económico humano: las leyes de la naturaleza guían las acciones humanas: 

 



54 

 

Generamos y ahorramos riqueza a partir de las que más valoramos, terminando en las que 

menos valoramos. 

 

Destruimos e intercambiamos riqueza a partir de las que menos valoramos, terminando 

por las que más valoramos. 

 

ÓPTIMO EVOLUTIVO: el óptimo evolutivo es el punto máximo de evolución económica 

humana factible, el cual se logra con la plena vigencia de las dos leyes económicas 

fundamentales en libertad. 

 

Mérito y solidaridad: la vigencia de las dos leyes económicas fundamentales son el camino 

más apto hacia el óptimo evolutivo. Ello debido a que la dimensión de la solidaridad (aporte) 

de cada uno, surge del mérito que el prójimo le asigna. Cuando es intervenido el orden 

natural, el funcionario de turno se arroga facultades divinas para regular solidaridad y mérito. 

 

Impuestos, controles de precio, inflación, y devaluación alejan al ser humano del óptimo 

evolutivo, hacia la pobreza y/o mediocridad evolutiva. El mérito, que juzga la solidaridad 

humana, ya no está en manos del prójimo sino de los funcionarios gubernamentales de turno. 

Por ello el Estado es una institución económica naturalmente débil, su poder está en 

relación inversa a la evolución económica: más Estado, menos evolución. 

 

Origen del subdesarrollo: el trabajo especializado, combinado con el capital que potencia su 

resultado y la presencia del libre intercambio de los excedentes que con ellos se genera, nos 

está diciendo que el subdesarrollo sólo tiene origen donde se obstaculiza el trabajo en 

libertad, la generación de capital en libertad, y/o la libertad de intercambiar los 

excedentes. Cualquiera de ellas viola las leyes económicas. 

 

 

 

El subdesarrollo tiene origen en la falta de libertades, no en el 

aumento de la población. 
 

 

Luego 

 

 

Si el aumento de la población va de la mano con el aumento 

de la pobreza, existe violación de la libertad. 
 

 

 

 

Sin libertades individuales es lo mismo un autoritarismo 

unipersonal (emperador) que uno colectivo (políticos). 
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Estructura lógica deductiva de la teoría económica 
 

 

Ser humano Que valora los bienes económicos 

↓ 

Riqueza Valor que el ser humano le asigna a los bienes económicos 

↓ 

Utilidad Dimensión de la riqueza para medir los bienes económicos 

↓ 

Bienes económicos Cosas útiles y escasas 

↓ 

Trabajo Acción humana para generar riqueza 

↓ 

Capital Herramienta que potencia el resultado del trabajo 

↓ 

Excedentes Riqueza generada con trabajo especializado 

↓ 

Intercambio Trueque de riqueza excedente 

↓ 

Precios Coeficiente de cantidades de bienes económicos intercambiados 

 


